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Remarketing dealerski. W poszukiwaniu niewykorzystanych szans,

Marek Konieczny - Prezes Zwigzku Dealerow Samochodéw, DGC Consulting
sytuacji remarketingu na rynku dealerskim oraz potencjatowi tego rynku w pozyskiwania jak i sprzedazy samochodéw
w segmencie remarketingu
best practices odnoszacych sie do poszczegdlnych etapdw tego procesu

przerwa kawowa

” 2 + 2 =5 czylijak w biznesie wykorzystac efekt synergii casy study w oparciu o wspétprace partnerska mLeasing
sp.zo0.0. i Carportsp.zo.o.
Pawet Piwowarczyk - Wicedyrektor Departamentu Car Fleet Management, mleasing sp. z o.0.
Agata Chowaniec- Dyrektor Zarzgdzajgcy, Carport sp. z 0.0.
Zdefiniowanie wspélnej ptaszczyzny do wspétpracy —synergii.
Gtéwne zatozenia projektu do wdrozenia.
Wyzwania techniczne i technologiczne — czy stanowity przeszkode ijak udato sie je rozwigzac?
Ocena skutecznosci i czasochtonnosci.
Podsumowanie obszaréw miekkich i twardych czyli danych liczbowych w ujeciu procentowym.

przerwa kawowa

Zarzadzanie wartoscia sktadu, wycena i analityka rynku samochodéw uzywanych w czasie rzeczywistym
Michat Wojciechowski - Dyrektor Zarzqdzajgcy Autorola sp. z 0.0.

Profil dziatalnosci Autorola: Marketplace, Solutions, Indicata.

Metodologia pomiardw i analiz rynku samochodow uzywanych.

Kto moze skorzystac dzieki analizom w czasie rzeczywistym?

KPI—Kluczowe Parametry Indicata—przeglad systemu (prezentacja narzedzia online)

Rozwigzania bazujace nasilniku Indicata: Market Watch i obraz rynku w czasie CoViD-19, WebService, Lead Generator,

Bulk Valuation

Planowany lunch

Przysztosé Remarketingu
Daniel Sliwifiski - Used Car & Remarketing Manager, BMW Group Financial Services
Zmieniajace sie rynki
Zmiany w zachowaniu mobilnosci
Dyfuzja zaawansowanej technologii
Nowa konkurencja i wspétpraca

Przerwa kawowa

Pomiedzy przedsiebiorcg a konsumentem—nowa kategoria podmiotéw w obrocie gospodarczym

Marcin Kolasinski- Radca prawny, Partner,Kancelaria prawna KRK Kieszkowska Rutkowska Kolasinski
Przedsiebiorca na prawach konsumenta—istota i termin wejscia w zycie specyficznego rozwigzania prawnego;
Sytuacje, w ktérych przedsiebiorca bedzie traktowany jako konsument;
Zawodowy vs niezawodowy charakter umowy —wptyw interpretacji na traktowanie przedsiebiorcy jako konsumenta;
Zmiany konieczne do wprowadzenia w dokumentacji i procesach sprzedazowych w zwigzku z nowa regulacja.

przerwa kawowa

Nowoczesny remarketing samochodéw osobowych na przyktadzie doswiadczen Prime Car Management S.A.,
Grzegorz Grodecki - Dyrektor Zarzqdzajgcy Master1. PL

Ewolucja koncepcji remarketingu samochodéw osobowych w PCM —lata 2008 - 2020
Cele biznesowe Firm Leasingowych, CFM i nie tylko a model remarketingu
Master1.PL- co kryje sie pod tym portalem internetowym.

Kierunki rozwoju remarketingu w Polsce

Panel dyskusyjny - ,Z tarczg czy na tarczy”- jak pandemia wptyneta na rynek

planowane zakonczenie Konferencji
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Marek Konieczny - Prezes Zwigzku Dealerow Samochodéw, DCG Dealer Consulting

Ekspert w dziedzinie rynku dealerskiego i prawa motoryzacyjnego, autor wielu publikacji prasowych, raportéw i analiz na temat
polskiego rynku dystrybucji samochoddéw. Inicjator i pomystodawca wielu motoryzacyjnych projektéw spotecznych i informacyjnych.
Partner zarzadzajacy w firmie doradczej DCG Dealer Consulting i wydawca miesiecznika DEALER. Prezes Zwigzku Dealeréw
Samochodoéw.

Agata Chowaniec - Dyrektor zarzqdzajgcy Carport sp. z o.0.

Pracuje w Carport od 2016 roku. Przez te lata wspétpracujgc z zespotem wielokrotnie udowadniata, ze proces uregulowanej sprzedazy
pojazddw wycofywanych z flot jest tak samo wazny jak poprzedzajace go procesy zakupu pojazdéw nowych czy samo uzytkowanie
floty. Rynek motoryzacyjny wielokrotnie odpowiedziat na te dziatania uznaniem, w skutek czego Carport jest obecnie najczesciej
nagradzanym portalem aukcyjnym w Polsce.

Magister, inzynier, absolwentka studiéw podyplomowych z zakresu ekonomii zarzadczej Szkoty Gtéwnej Handlowej
w Warszawie. Wieloletnie doswiadczenie zawodowe o profilu zarzadzanie/sprzedaz/finanse zdobyta pracujgc w branzy
farmaceutycznej, budowlanej oraz FMCG — dzieki czemu potrafi prowadzi¢ dialog oparty na zrozumieniu potrzeb klientéw
dopasowujgc kazdorazowo indywidualnie oferte w zakresie odzyskiwania kapitatu z wycofywanych majatku ruchomego spétek.

Pawet Piwowarczyk - Wicedyrektor Departamentu CFM, mLedasing sp. z o.o.

Magister, inzynier, absolwent Politechniki Warszawskiej i Szkoty Gtéwnej Handlowej w Warszawie.

W branzy CFM pracuje od 2002 roku. W mleasing od 2003 roku wspéttworzy Departament CFM.

Obecnie odpowiada za obszary: remarketing, wartosci rezydualne i budzety serwisowe, serwis mechaniczny i serwis ogumienia

Michat Wojciechowski - Dyrektor Zarzgqdzajgcy Autorola sp. z o.0. - polskiego oddziatu Autorola Group
gdzie od 11 lat zajmuje sie remarketingiem online oraz rozwigzaniami IT dla sektora samochodéw uzywanych. Doswiadczenie
w motoryzacji zdobywat od 2003 r. pracujgc w dziatach sprzedazy flotowej importeréw —Nissan oraz Ceneral Motors.

Daniel Sliwifiki - Used Car & Remarketing Manager ,Sales and Marketing Department (SF1-CS-PL-V), BMW

Group Financial Services

Absolwent UW Wydziatu Zarzadzania. Swoja kariere zawodowa rozpoczynat w 2007 r. w Volkswagen Bank. Poczatkowo zajmowat sie
kontraktami flotowymi. W 2009 roku wspéttworzyt Remarketing w strukturach Banku. W 2012 roku objat stanowisko Koordynatora
Zespotu Remarketingu. W ramach swojej pracy zarzadzat catym procesem zwrotu, wyceny i sprzedazy kilku tysiecy pojazdéw rocznie
w Polsce i za granica. Dwa razy otrzymat pierwsze miejsce za najlepszy Remarketing w Polsce. W latach 2016 — 2018 pracowat
w Business Lease na stanowisku Manager Remarketing & Rental, gdzie kierowat sprzedazg samochodéw poleasingowych i wynajmem
krotkoterminowym pojazdéw. Od 2018 objat stanowisko Used Car & Remarketing Manager w BMW Financial Services.

Marcin Kolasinski - Radca prawny, Partner KRK Kieszkowska Rutkowska Kolasinski

Posiada bogate doswiadczenie szczegdlnie w kwestiach zwigzanych z ochrong konkurencji i konsumentdw, zwalczaniem
nieuczciwej konkurencji, zaméwieniami publicznymi, compliance, bezpieczeristwem produktow, rozwigzaniami prawnymi sektoréw
regulowanych oraz doradztwem korporacyjnym.

Przed zatozeniem kancelarii KRK Kieszkowska Rutkowska Kolasifiski pracowat dla Urzedu Komitetu Integracji Europejskiej, gdzie
uczestniczyt w procesie tworzenia ustaw implementujacych do polskiego porzadku prawnego rozwigzania prawa unijnego.
Nastepnie pracowat w Urzedzie Ochrony Konkurencjii Konsumentéw, gdzie petnit funkcje zastepcy dyrektora Departamentu Ochrony
Konkurencji. W tym czasie odbyt staz w Dyrektoriacie ds. Konkurencji Komisji Europejskiej. Nastepnie przez ponad osiem lat zwigzany
byt z miedzynarodowa kancelarig Baker & McKenzie, gdzie jako partner, szef praktyki prawa konkurengji i reguladji, reprezentowat
klientéw w postepowaniach m.in. przed Prezesem UOKiK, Komisjg Europejskg oraz polskimi i unijnymi sagdami.

Marcin Kolasinski jest cztonkiem Stowarzyszenia Prawa Konkurengji, Polskiego Stowarzyszenia Ekonomicznej Analizy Prawa oraz
Centrum Studiéow Antymonopolowych i Regulacyjnych. Petni takze funkcje pozarzadowego doradcy w ramach Miedzynarodowej
Sieci Konkurengji - International Competition Network.

Marcin Kolasinski jest wspétautorem komentarza pod redakcjg prof. Tadeusza Skocznego do ustawy o ochronie konkurengji
i konsumentéw wydawnictwa C.H. Beck, a takze autorem licznych publikacji w prasie codziennej, wydawnictwach branzowych
i specjalistycznych czasopismach prawniczych.

Grzegorz Grodecki - Dyrektor Zarzgdzajgcy Master1.PL (Pion Remarketingu firmy Prime Car Management S.A
w sktad, ktorego wehodzi Dziat Zwrotu Samochodow, Dziat Pricingu, Dziat Sprzedazy Samochodéw Uzywanych

oraz Contact Center wraz z Dziatem Sprzedazy E-commerce).

Absolwent Wydziatu Transportu Morskiego Uniwersytetu Gdarnskiego. Od 1996 roku zwigzany z Grupg Masterlease. W trakcie
swojej kariery zawodowej kierowat Dziatem Ryzyka Kredytowego, Zespotem Kontroli Wewnetrznej oraz Optymalizacji Procesow.
Od 2009 roku jako Dyrektor Operacyjny nadzorowat prace zespotu Ubezpieczen oraz Likwidacji Szkéd a w roku 2011 w ramach
projektu usprawniajgcego procesy zwrotu samochodéw i ich remarketingu objat nadzér nad tym obszarem. Od 2012 w konsekwengji
ogtoszenia nowej strategii sprzedazy samochodéw pokontraktowych w Crupie Prime Car Management S.A. petni funkcje Dyrektora
Zarzadzajgcego Master.PL.



