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Rynek wtérny aut elektrycznych i hybryd plug-in

Ewolucja danych RV w 2026r komentarz ekspercki

Chinskie marki na rynku wtérnym: szansa, ryzyko czy test dla wartosci
rezydualnych? Co dane Autoplac.pl méwig o podazy, cenach i kanatach
sprzedazy chinskich aut w Polsce

Rynek samochodoéw ciezarowych i naczep. Analityczne metody przewidywania
wartosci i aktualna sytuacja

Raport historii pojazdu jako fundament marki profesjonalnego sprzedawcy

Uszkodzenia ponadnormatywne — polityka CFMow w zakresie kosztéw
przywrocenia do stanu w Swietle przewodnika PZWLP

Stellantis Polska sp. z 0.0, Autorola sp. z 0.0., PKO Masterlease SA, Autoplac.pl, autoDNA,
Marcin Kardas-Niezalezny Ekspert

Stellantis Polska sp. z 0.0., Zwigzek Dealeréw Samochodéw, Auto Idea Mercedes-Benz,
autoDNA
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Rejestracja, poranna kawa

Rynek wtérny aut elektrycznych i hybryd plug-in
Krzysztof Stafnczak- Indicata Manager w Autorola sp. z 0.0.
Zmiana struktury sprzedazy nowych aut a rynek wtérny
Wptyw marek chinskich
Trendy cenowe na rynku samochodéw uzywanych

przerwa

Rynek samochodow ciezarowych i naczep. Analityczne metody przewidywania wartosci i aktualna sytuacja
Marcin Kardas, Ekspert procesow wyceny wartosci i RV

Charakterystyka rynku pojazdéw uzytkowych

Jak go analizowa¢? Skad czerpac dane?

Analityczne podejscie do wyznaczania RV

Biezgca sytuacja rynkowa i co nas czeka w najblizszej przysztosci

przerwa

Ewolucja danych RV w 2026r komentarz ekspercki
Pawet Grabarczyk, Ekspert wspotpracujgcy ze Stellantis Polska sp. z 0.0.

przerwa

PANEL DYSKUSYINY:
Pawet Grabarczyk, Ekspert wspotpracujgcy ze Stellantis Polska sp. z 0.0.

Pawet Tuzinek, Prezes Zwigzku Dealeréw Samochodow
Mariusz Sawuta, wspotzatozyciel i Prezes Zarzgdu autoDNA, europejskiego lidera w dostarczaniu raportow historii pojazdow
Arkadiusz Kiljanczyk, Dyrektor Grupy ds. Samochodow Uzywanych w Auto ldea Mercedes-Benz

lunch

Chinskie marki na rynku wtérnym: szansa, ryzyko czy test dla wartosci rezydualnych? Co dane Autoplac.pl méwig
o podazy, cenach i kanatach sprzedazy chifiskich aut w Polsce
Marcin Korzeniewski, Cztonek Zarzgdu w Autoplac.pl

przerwa

Raport historii pojazdu jako fundament marki profesjonalnego sprzedawcy

Krzysztof Sterniak, Dyrektor Sprzedazy w AutoDNA
lle kosztuje jedna reklamacja z tytutu wady ukrytej? Zta opinia w sieci a zasieg ogtoszenia. Stereotyp importowanego auta
jako przyktad asymetrii, ktérg raport likwiduje
Udostepnienie raportu na starcie skraca negocjacje -kupujacy nie ma argumentu ,co$ ukrywasz”. Gradacja szkéd:
kosmetyczna szkoda z dokumentacjg to atut, nie wada
Jak unikalne punkty z raportu zamieni¢ w copywriting, gdzie weryfikacja stata sie standardem platformy

Sugerowane pytanie aktywizujace: ,Czy mieliscie sytuacje, gdzie raport obronit ceng przed nieuzasadniong probg negocjacji?”
Przerwa

Uszkodzenia ponadnormatywne — polityka CFMéw w zakresie kosztéw przywrdcenia do stanu w $wietle
przewodnika PZWLP
Jurand Filipczyk, Dyrektor Departamentu Centrum Technicznego w PKO Masterlease SA

Zakonczenie konferencji, wreczenie Certyfikatow
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Pawet Grabarczyk - Ekspert wspotpracujqcy ze Stellantis Polska sp. z o.0.

Ekspertz ponad 20-letnim doswiadczeniem, ktéry branze motoryzacyjng poznat na kazdym etapie cyklu zycia pojazdu.
Kariere budowat zaréwno po stronie klienta (jako zakupowiec i fleet manager), jak i dostawcy ustug B2B, co daje mu
unikalng perspektywe rynku. Petnit kluczowe role, m.in. Dyrektora Handlowego w Autovista Polska (marka Eurotax)
oraz w grupie Autorola, gdzie rozwijat relacje z instytucjami finansowymi i importerami. Obecnie jako RV Manager
wspiera dziatania Stellantis Polska.

Specjalizuje sie w strategiach cenowych, zarzadzaniu ryzykiem wartosci rezydualnej (RV) i optymalizacji proceséw.

Ceniony prelegent i trener. Swojg wiedzg dzieli sie réwniez jako wyktadowca w Akademii Leona Kozminskiego.

Pawet Tuzinek - Prezes Zwigzku Dealerow Samochodéw

Ekspert i praktyk rynku motoryzacyjnego w Polsce. Z wyksztatcenia jest prawnikiem. Przez szereg lat Swiadczyt pomoc
prawng polskim dealerom samochodéw, odpowiadajac na biezgce problemy prawne branzy. Stale opiniowat niemal
wszystkie dokumenty kierowane do dealeréw przez importeréw, towarzystwa ubezpieczeniowe, banki i organy
administracji publicznej. Na biezgco uczestniczyt w procesach tworzenia prawa, przygotowujac opinie, stanowiska
i postulaty w imieniu branzy dystrybutoréw samochodéw. Od 2021 roku objat funkcje Prezesa Zwigzku Dealeréw
Samochodéw.

Krzysztof Stanczak - Indicata Manager w Autorola sp. z o.o.

W branzy automotive od 2003 roku. Posiada kilkunastoletnie do$wiadczenie zdobyte w strukturach importerskich
Toyoty i koncernu Stellantis. Odpowiadat za marketing produktu, nastepnie rozwijat programy samochodéw
uzywanych. Obecnie w grupie Autorola, zajmuje sie programem Indicata—zaawansowang platforma do analizy danych
rynkowych w czasie rzeczywistym, wspierajaca dealerdw, importeréw i floty w optymalizagji strategii remarketingowej
oraz zarzadzaniu cenami pojazdow uzywanych.

Marcin Kardas - Ekspert procesow wyceny wartoscii RV

Absolwent Wydziatu Samochodéw i Maszyn Roboczych Politechniki Warszawskiej. Od ponad 20 lat zwigzany z branzg
motoryzacyjng jako analityk. Przez wiele lat odpowiedzialny za analize rynku pojazdéw uzytkowych w firmie Eurotax
(potem Autovista). Od 2017 roku zarzadzat pracg catego dziatu analitycznego odpowiedzialnego za opracowanie
danych, rozwdéj narzedzi do wyceny i prognozowania wartosci rezydualnych oraz bezposrednig wspétprace
zimporterami. Zaangazowany w wiele projektéw motoryzacyjnych, w tym specjalistyczne szkolenia i miedzynarodowy
consulting przy wprowadzaniu nowych modeli na rynek. Ekspert w dziedzinie monitorowania rynku i wyceny wartosci
samochodéw ciezarowych i naczep. Obecnie niezalezny konsultant pomagajacy firmom uporzadkowaé procesy

zarzadzania wartoscig pojazdéw uzytkowych.

Jurand Filipczyk - Dyrektor Departamentu Centrum Technicznego w PKO Masterlease SA

Ekspert zwigzany z branzg motoryzacyjna nieprzerwanie od 1991 roku. W tym okresie zdobyt unikalne doswiadczenie
obejmujace petny cykl zycia pojazdu na rynku—od sprzedazy, przez eksploatacje, az po Remarketing.

Kariere rozpoczynat jako menedzer Dziatu Handlowego pojazdéw nowych u dealera marki Ford, gdzie rozwijat
kompetencje w zakresie obstugi Klientéw flotowych i budowania relacji biznesowych.

0d 1996 roku aktywnie uczestniczyt w tworzeniu i rozwoju rynku CFM w Polsce, zdobywajac doswiadczenie w obszarze
zarzadzania flotg oraz modelach finansowania pojazdow.

W 2001 roku dotaczyt do Prime Car Management (obecnie PKO Masterlease). W ramach swoich kompetendji
odpowiadat za kompleksowe zarzadzanie procesami eksploatacji duzej floty pojazdéw oraz obstugi Klientéw CFM
— od momentu dostawy nowych samochoddw, az po ich wycofanie, kierujgc obszarem Remarketingu. W trakcie
pracy odpowiadat m.in. za rozwdj polityki wartosci rezydualnych (RV), wdrazanie rozwigzan z zakresu cyfryzacji
i automatyzacji proceséw operacyjnych oraz rozwoj narzedzi komunikacji online z siecig serwisowa.
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Arkadiusz Kiljaiczyk - Dyrektor Grupy ds. Samochodow Uzywanych w Auto Idea Mercedes-Benz

Odpowiada za jeden z TOP3 dziatéw certyfikowanych aut uzywanych Mercedes-Benz w Polsce. Posiada prestizowy
certyfikat C-level Manager Global Training Mercedes-Benz oraz status certyfikowanego eksperta DEKRA i Eurotax

Glass’s. Specjalizuje sie w strategiach trade-in/trade-up i omnichannel remarketingu, taczac i wspierajac strategiczne
dziatania flotowe z cyfrowa rynologig i analityka predykcyjna. Wspéttwérca i uczestnik 8 programoéw transformagji
sprzedazy aut uzywanych dla Mercedes-Benz, Mazda, Citroén, Peugeot, DS, SmartiRenault. Zbudowat pozycje eksperta

rynkuwtérnego i elektromobilnosci, opierajac sie na doswiadczeniu w strukturach dealerskich i importerskich.

Mariusz Sawuta - wspotzatozyciel i Prezes Zarzqdu autoDNA, europejskiego lidera w dostarczaniu raportow
historii pojazdow.

Od 2010 roku wspéttworzy autoDNA — platforme, ktéra zwieksza transparentnos¢ rynku samochodéw uzywanych,
umozliwiajac kupujgcym weryfikacje historii pojazdéw z ponad 30 krajow. Przez ostatnie 10 lat firma stata sie jednym
Z najbardziej rozpoznawalnych narzedzi wspierajacych Swiadome decyzje zakupowe kierowcéw w catej Europie.
Jestekspertemds. cyfryzacjirynku motoryzacyjnego. Regularnie uczestniczy wwydarzeniach branzowych iinicjatywach
edukacyjnych, promujac idee przejrzystego obrotu pojazdami.

Swojg kariere zawodowa budowat na styku branz: ubezpieczeniowej, finansowej i IT. Przed zatozeniem autoDNA
realizowat ztozone projekty transformacyjne w korporacjach —obejmujgce zmiany proceséw biznesowych i wdrozenia
systemdéw IT w $rodowisku miedzynarodowym. Petnit réwniez funkcje w zespotach sprzedazy, m.in. w kanale dealeréw

samochoddw, gdzie zdobywat praktyczne doswiadczenie tgczace Swiat motoryzadji z finansami i sprzedaza.
Krzysztof Sterniak - Dyrektor Sprzedazy w autoDNA

Ekspert z blisko 10-letnim doswiadczeniem na rynku automotive, ktéry cze$¢ swojej kariery poswiecit budowaniu
europejskich standardéw obstugi klienta — poznajac zachowania i potrzeby ,Kowalskiego” od podszewki. Dzis te
wiedzetaczy z praktyka dyrektorska, specjalizujac sie w skutecznym wykorzystaniu raportéw historii pojazdu w procesie
kupna—sprzedazy. Wspiera profesjonalnych sprzedawcéw samochodéw uzywanych w ochronie marzy, wyrdznianiu
ofert i ograniczaniu roszczen. Na scenie wystepuje jako praktyk, pokazujac, ze transparentno$¢ to nie ryzyko, lecz
realna przewaga sprzedazowa i przepis na rentowny biznes.

Marcin Korzeniewski - Cztonek Zarzqdu w Autoplac.pl

Cztonek Zarzadu Autoplac sp. z 0.0., odpowiedzialny za strategie rozwoju biznesu, sprzedaz B2B oraz partnerstwa
z najwiekszymi uczestnikami rynku motoryzacyjnego i finansowego. Od ponad dwoch dekad zwigzany z branzg
automotive, gdzie zdobywat doswiadczenie w obszarze zarzadzania flotami, remarketingu pojazdéw, sprzedazy oraz
transformadji cyfrowej.

Wspdttwaérea rozwoju Autoplac - jednej z najszybciej rozwijajacych sie platform ogtoszern motoryzacyjnych w Polsce,

realizowanej we wspétpracy z Yanosik SA. Na co dzien wspdtpracuje z importerami, dealerami, firmami CFM,
leasingami, bankami oraz partnerami technologicznymi, rozwijajac rozwigzania wspierajace sprzedaz pojazdow
uzywanych i finansowanie zakupu.

Jest praktykiem rynku, ktérytaczy doswiadczenie operacyjne z budowaniem strategii biznesowych opartych nadanych,
technologii i partnerstwach. Absolwent Politechniki Poznanskiej oraz Uniwersytetu Ekonomicznego w Poznaniu.



