
	● Rynek wtórny aut elektrycznych i hybryd plug-in

	● Ewolucja danych RV w 2026r komentarz ekspercki

	● Chińskie marki na rynku wtórnym: szansa, ryzyko czy test dla wartości 
rezydualnych? Co dane Autoplac.pl mówią o podaży, cenach i kanałach 
sprzedaży chińskich aut w Polsce

	● Rynek samochodów ciężarowych i naczep. Analityczne metody przewidywania 
wartości i aktualna sytuacja

	● Raport historii pojazdu jako fundament marki profesjonalnego sprzedawcy

	● Uszkodzenia ponadnormatywne – polityka CFMów w zakresie kosztów 
przywrócenia do stanu w świetle przewodnika PZWLP

PRELEGENCI: 
Stellantis Polska sp. z o.o, Autorola sp. z o.o., PKO Masterlease SA, Autoplac.pl, autoDNA,  
Marcin Kardas-Niezależny Ekspert
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Rejestracja, poranna kawa

Rynek wtórny aut elektrycznych i hybryd plug-in
Krzysztof Stańczak- Indicata Manager w Autorola sp. z o.o.

	● Zmiana struktury sprzedaży nowych aut a rynek wtórny
	● Wpływ marek chińskich
	● Trendy cenowe na rynku  samochodów używanych

przerwa

Rynek samochodów ciężarowych i naczep. Analityczne metody przewidywania wartości i aktualna sytuacja
 Marcin Kardas, Ekspert procesów wyceny wartości i RV

	● Charakterystyka rynku pojazdów użytkowych
	● Jak go analizować? Skąd czerpać dane?
	● Analityczne podejście do wyznaczania RV
	● Bieżąca sytuacja rynkowa i co nas czeka w najbliższej przyszłości

przerwa

Ewolucja danych RV w 2026r komentarz ekspercki
Paweł Grabarczyk, Ekspert współpracujący ze Stellantis Polska sp. z o.o.
 
przerwa

 PANEL DYSKUSYJNY:………………………………………………………………………………………………….
MODERATOR: Paweł Grabarczyk, Ekspert współpracujący ze Stellantis Polska sp. z o.o.

UCZESTNICY PANELU:
Paweł Tuzinek, Prezes Związku Dealerów Samochodów
Mariusz Sawuła, współzałożyciel i Prezes Zarządu autoDNA, europejskiego lidera w dostarczaniu raportów historii pojazdów
Arkadiusz Kiljańczyk, Dyrektor Grupy ds. Samochodów Używanych w Auto Idea Mercedes-Benz

lunch

Chińskie marki na rynku wtórnym: szansa, ryzyko czy test dla wartości rezydualnych? Co dane Autoplac.pl mówią 
o podaży, cenach i kanałach sprzedaży chińskich aut w Polsce
Marcin Korzeniewski, Członek Zarządu w Autoplac.pl

przerwa

Raport historii pojazdu jako fundament marki profesjonalnego sprzedawcy
Krzysztof Sterniak, Dyrektor Sprzedaży w AutoDNA

	● Ile kosztuje jedna reklamacja z tytułu wady ukrytej? Zła opinia w sieci a zasięg ogłoszenia. Stereotyp importowanego auta 
jako przykład asymetrii, którą raport likwiduje

	● Udostępnienie raportu na starcie skraca negocjacje -kupujący nie ma argumentu „coś ukrywasz”. Gradacja szkód: 
kosmetyczna szkoda z dokumentacją to atut, nie wada

	● Jak unikalne punkty z raportu zamienić w copywriting, gdzie weryfikacja stała się standardem platformy
	● Sugerowane pytanie aktywizujące: „Czy mieliście sytuację, gdzie raport obronił cenę przed nieuzasadnioną próbą negocjacji?”

Przerwa

 Uszkodzenia ponadnormatywne – polityka CFMów w zakresie kosztów przywrócenia do stanu w świetle 
przewodnika PZWLP
Jurand Filipczyk, Dyrektor Departamentu Centrum Technicznego w PKO Masterlease SA

Zakończenie konferencji, wręczenie Certyfikatów
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PRELEGENCI

Paweł Grabarczyk - Ekspert współpracujący ze Stellantis Polska sp. z o.o.

Ekspert z ponad 20-letnim doświadczeniem, który branżę motoryzacyjną poznał na każdym etapie cyklu życia pojazdu. 
Karierę budował zarówno po stronie klienta (jako zakupowiec i fleet manager), jak i dostawcy usług B2B, co daje mu 
unikalną perspektywę rynku. Pełnił kluczowe role, m.in. Dyrektora Handlowego w Autovista Polska (marka Eurotax) 
oraz w grupie Autorola, gdzie rozwijał relacje z instytucjami finansowymi i importerami. Obecnie jako RV Manager 
wspiera działania Stellantis Polska.
Specjalizuje się w  strategiach cenowych, zarządzaniu ryzykiem wartości rezydualnej (RV) i  optymalizacji procesów. 
Ceniony prelegent i trener. Swoją wiedzą dzieli się również jako wykładowca w Akademii Leona Koźmińskiego.

Paweł Tuzinek - Prezes Związku Dealerów Samochodów  

Ekspert i praktyk rynku motoryzacyjnego w Polsce. Z wykształcenia jest prawnikiem. Przez szereg lat świadczył pomoc 
prawną polskim dealerom samochodów, odpowiadając na bieżące problemy prawne branży. Stale opiniował niemal 
wszystkie dokumenty kierowane do dealerów przez importerów, towarzystwa ubezpieczeniowe, banki i  organy 
administracji publicznej. Na bieżąco uczestniczył w  procesach tworzenia prawa, przygotowując opinie, stanowiska 
i  postulaty w  imieniu branży dystrybutorów samochodów. Od 2021 roku objął funkcję Prezesa Związku Dealerów 
Samochodów. 

Krzysztof Stańczak - Indicata Manager w Autorola sp. z o.o.

W  branży automotive od 2003 roku. Posiada kilkunastoletnie doświadczenie zdobyte w  strukturach importerskich 
Toyoty i  koncernu Stellantis. Odpowiadał za marketing produktu, następnie rozwijał programy samochodów 
używanych. Obecnie w grupie Autorola, zajmuje się programem Indicata – zaawansowaną platformą do analizy danych 
rynkowych w czasie rzeczywistym, wspierającą dealerów, importerów i floty w optymalizacji strategii remarketingowej 
oraz zarządzaniu cenami pojazdów używanych.

Marcin Kardas - Ekspert procesów wyceny wartości i RV

Absolwent Wydziału Samochodów i Maszyn Roboczych Politechniki Warszawskiej. Od ponad 20 lat związany z branżą 
motoryzacyjną jako analityk. Przez wiele lat odpowiedzialny za analizę rynku pojazdów użytkowych w firmie Eurotax 
(potem Autovista). Od 2017 roku zarządzał pracą całego działu analitycznego odpowiedzialnego za opracowanie 
danych, rozwój narzędzi do wyceny i  prognozowania wartości rezydualnych oraz bezpośrednią współpracę 
z importerami. Zaangażowany w wiele projektów motoryzacyjnych, w tym specjalistyczne szkolenia i międzynarodowy 
consulting przy wprowadzaniu nowych modeli na rynek. Ekspert w dziedzinie monitorowania rynku i wyceny wartości 
samochodów ciężarowych i  naczep. Obecnie niezależny konsultant pomagający firmom uporządkować procesy 
zarządzania wartością pojazdów użytkowych.

Jurand Filipczyk - Dyrektor Departamentu Centrum Technicznego w PKO Masterlease SA

Ekspert związany z branżą motoryzacyjną nieprzerwanie od 1991 roku. W tym okresie zdobył unikalne doświadczenie 
obejmujące pełny cykl życia pojazdu na rynku – od sprzedaży, przez eksploatację, aż po Remarketing.
Karierę rozpoczynał jako menedżer Działu Handlowego pojazdów nowych u  dealera marki Ford, gdzie rozwijał 
kompetencje w zakresie obsługi Klientów flotowych i budowania relacji biznesowych.
Od 1996 roku aktywnie uczestniczył w tworzeniu i rozwoju rynku CFM w Polsce, zdobywając doświadczenie w obszarze 
zarządzania flotą oraz modelach finansowania pojazdów.
W  2001 roku dołączył do Prime Car Management (obecnie PKO Masterlease). W  ramach swoich kompetencji 
odpowiadał za kompleksowe zarządzanie procesami eksploatacji dużej floty pojazdów oraz obsługi Klientów CFM 
– od momentu dostawy nowych samochodów, aż po ich wycofanie, kierując obszarem Remarketingu. W  trakcie 
pracy odpowiadał m.in. za rozwój polityki wartości rezydualnych (RV), wdrażanie rozwiązań z  zakresu cyfryzacji 
i automatyzacji procesów operacyjnych oraz rozwój narzędzi komunikacji online z siecią serwisową.
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PRELEGENCI

Arkadiusz Kiljańczyk - Dyrektor Grupy ds. Samochodów Używanych w Auto Idea Mercedes-Benz

Odpowiada za jeden z  TOP3 działów certyfikowanych aut używanych Mercedes-Benz w  Polsce. Posiada prestiżowy 
certyfikat C-level Manager Global Training Mercedes-Benz oraz status certyfikowanego eksperta DEKRA i  Eurotax 
Glass’s. Specjalizuje się w strategiach trade-in/trade-up i omnichannel remarketingu, łącząc i wspierając strategiczne 
działania flotowe z  cyfrową rynologią i  analityką predykcyjną. Współtwórca i  uczestnik 8 programów transformacji 
sprzedaży aut używanych dla Mercedes-Benz, Mazda, Citroën, Peugeot, DS, Smart i Renault. Zbudował pozycję eksperta 
rynku wtórnego i elektromobilności, opierając się na doświadczeniu w strukturach dealerskich i importerskich.

Mariusz Sawuła - współzałożyciel i Prezes Zarządu autoDNA, europejskiego lidera w dostarczaniu raportów 
historii pojazdów.

Od 2010 roku współtworzy autoDNA – platformę, która zwiększa transparentność rynku samochodów używanych, 
umożliwiając kupującym weryfikację historii pojazdów z ponad 30 krajów. Przez ostatnie 10 lat firma stała się jednym 
z najbardziej rozpoznawalnych narzędzi wspierających świadome decyzje zakupowe kierowców w całej Europie.
Jest ekspertem ds. cyfryzacji rynku motoryzacyjnego. Regularnie uczestniczy w wydarzeniach branżowych i inicjatywach 
edukacyjnych, promując ideę przejrzystego obrotu pojazdami. 
Swoją karierę zawodową budował na styku branż: ubezpieczeniowej, finansowej i  IT. Przed założeniem autoDNA 
realizował złożone projekty transformacyjne w korporacjach – obejmujące zmiany procesów biznesowych i wdrożenia 
systemów IT w środowisku międzynarodowym. Pełnił również funkcje w zespołach sprzedaży, m.in. w kanale dealerów 
samochodów, gdzie zdobywał praktyczne doświadczenie łączące świat motoryzacji z finansami i sprzedażą.
Krzysztof Sterniak - Dyrektor Sprzedaży w autoDNA

Ekspert z  blisko 10-letnim doświadczeniem na rynku automotive, który część swojej kariery poświęcił budowaniu 
europejskich standardów obsługi klienta – poznając zachowania i  potrzeby „Kowalskiego” od podszewki. Dziś tę 
wiedzę łączy z praktyką dyrektorską, specjalizując się w skutecznym wykorzystaniu raportów historii pojazdu w procesie 
kupna–sprzedaży. Wspiera profesjonalnych sprzedawców samochodów używanych w  ochronie marży, wyróżnianiu 
ofert i  ograniczaniu roszczeń. Na scenie występuje jako praktyk, pokazując, że transparentność to nie ryzyko, lecz 
realna przewaga sprzedażowa i przepis na rentowny biznes.

Marcin Korzeniewski - Członek Zarządu w Autoplac.pl

Członek Zarządu Autoplac sp. z o.o., odpowiedzialny za strategię rozwoju biznesu, sprzedaż B2B oraz partnerstwa 
z największymi uczestnikami rynku motoryzacyjnego i finansowego. Od ponad dwóch dekad związany z branżą 
automotive, gdzie zdobywał doświadczenie w obszarze zarządzania flotami, remarketingu pojazdów, sprzedaży oraz 
transformacji cyfrowej.
Współtwórca rozwoju Autoplac - jednej z najszybciej rozwijających się platform ogłoszeń motoryzacyjnych w Polsce, 
realizowanej we współpracy z Yanosik S.A. Na co dzień współpracuje z importerami, dealerami, firmami CFM, 
leasingami, bankami oraz partnerami technologicznymi, rozwijając rozwiązania wspierające sprzedaż pojazdów 
używanych i finansowanie zakupu.
Jest praktykiem rynku, który łączy doświadczenie operacyjne z budowaniem strategii biznesowych opartych na danych, 
technologii i partnerstwach. Absolwent Politechniki Poznańskiej oraz Uniwersytetu Ekonomicznego w Poznaniu.
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